
 Frühester Beginn: 01.09.2025  Art: Duales Studium

 Dauer: befristet auf die

Studienzeit - sehr gute

Übernahmechance

 Ausbildungsberuf: Leiter

Vertriebsinnendienst (m/w/d)

 Gehalt: 1. Jahr: 1.140,44, 2. Jahr:

1.198,83, 3. Jahr: 1.291,71

Die BEHRINGER GmbH ist ein inhaber geführtes, mittel ständisches Familien -
unternehmen in dritter Generation. Traditionelle Werte, solide Technik und eine

hohe Fertigungs tiefe zeichnen uns aus. Wir sind ein lang fristig ausgerich tetes
Unter nehmen und pflegen mit unseren Kunden und Lieferanten ein partner -

schaftliches Verhältnis.

Die Leiden schaft für den Sägeprozess ist das, was uns als Kompetenz- und

Technologie führer für Band- und Kreis sägen antreibt. Behringer gehört zu den
wenigen Komplett anbietern auf dem Markt der Säge technologie. Die Produkt -
palette umfasst Band- und Kreissäge maschinen, Bügel sägen sowie Anlagen für

den Stahlbau. Dabei sind wir speziell bei kunden spezifischen Lösungen im
Bereich der Material handhabung kompetente Ansprech partner. Wir beraten

persönlich und individuell.

Zweites Stand bein der Behringer GmbH ist die eigene Eisen gießerei. Zum Teil die
eigene Maschinen produktion, aber haupt sächlich Kunden aus dem deutschen

Maschinen bau, werden von unserer haus eigenen Gießerei beliefert. Von Rohguss -
teilen aus Grau- oder Sphäro guss bis hin zu einbau fertigen Komponenten liefern

wir alles aus einer Hand.

DUALES STUDIUM
WIRTSCHAFTSINGENIEURWESEN
(M/W/D) - INTERNATIONALES
TECHNISCHES
VERTRIEBSMANAGEMENT

Schwerpunkte in der Ausbildung:

Die Absolventen/-innen dieses Studiengangs vermarkten unsere technisch

komplexen Sägemaschinen und -anlagen. Hierzu sind neben dem
kaufmännischen auch ein ingenieurwissenschaftlicher Hintergrund notwendig.
Sie stehen permanent im Kontakt mit unseren Kunden bei der Ausarbeitung

individueller Lösungskonzepte und repräsentieren unser Unternehmen auf
Messen im In- und Ausland.

Abwechslungsreiche Ausbildung durch den Wechsel von Theorie- und
Praxisphasen in Kooperation mit der DHBW Mosbach

Kennenlernen unserer Produkte - von der Planung bis zur fertigen Säge

Erwerb von interdisziplinären Kernkompetenzen

Die Kommunikation mit dem Kunden erlernen - erkennen von

Problemstellungen und erarbeiten von Lösungsvorschläge um
Kundenwünsche realisieren zu können

Bearbeitung der Aufgaben unter Zuhilfenahme modernster EDV-Programme

wie MS Office, SAP R/3, CRM-System von SAP

Studienverlauf und -dauer:

Blockweise Ausbildung im Betrieb bzw. an der dualen Hochschule (in der Regel
3-monatiger Wechsel)

Dauer: 3 Jahre / 6 Semester

Praxisphasen mit definiertem Betriebsdurchlauf und Projekten sowie
Auslandsaufenthalt

Abschluss: Bachelor of Engineering

Dein Profil:

Mathematik, Technik und Englisch bereiten dir keine Probleme

Du hast eine Begeisterung für den Maschinenbau und eine hohe Motivation
dich mit technischen und betriebswirtschaftlichen Zusammenhängen
auseinanderzustezen

Gute bis sehr gute (Fach-)Hochschulreife

Teamfähigkeit und ausgeprägte Kommunikationsfähigkeit

Behringer GmbH
Maschinenfabrik und
Eisengießerei

Nora Gruetzke

Industriestraße 23, 74912 Kirchardt

 Email: bewerbung@behringer.net

 Internet: www.behringer.net

 Karriere:

http://www.behringer.net/karriere.html

jetzt

bewer
ben
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