
Praktikum im Vertrieb für Automatisierungssoftware
Kennziffer 744000138091211

Stellenbeschreibung

Im Bereich Automation Software gestalten wir die Zukunft der Automatisierung aktiv mit. Mit unserem Automati-

sierungsbetriebssystem ctrlX OS krempeln wir die Automatisierungswelt um und stellen die Weichen in Rich-

tung Zukunft. Über unseren Marketplace tragen über 100 Partner u.a. mit Software zum Erfolg des gesamten

Ökosystems bei – wie auf deinem Smartphone. Komm in unser Team und werde Teil der

Automatisierungsrevolution.

Während deines Praktikums unterstützt du die Partner Manager:innen im gesamten Vertriebsprozess für un-

ser Automatisierungsbetriebssystem, von der ersten Kontaktaufnahme bis zum Vertragsabschluss.

Eigenständig recherchierst du potenzielle Partnerunternehmen und arbeitest bei der präzisen Definition von

Zielgruppen mit.

Du entwickelst kreative Strategien und Ideen zur gezielten Ansprache neuer Partner.

Die Erstellung und zielgruppengerechte Aufbereitung überzeugender Vertriebspräsentationen gehören auch

zu deinen Aufgaben.

Darüber hinaus optimierst du unsere Vertriebsprozesse, insbesondere durch den Einsatz und die Integration

von KI-Tools.

Deinen frischen Blick und wertvolle Verbesserungsvorschläge bringst du aktiv ein, um unsere Arbeitsweisen

kontinuierlich weiterzuentwickeln.

Qualifikationen

Ausbildung: Studium im ingenieurwissenschaftlichen Bereich wie Wirtschaftswissenschaften, Wirtschaftsin-

formatik oder vergleichbar

Erfahrungen und Know-how: routinierter Umgang mit MS Office (insbesondere PowerPoint und Excel)

Persönlichkeit und Arbeitsweise: dir gelingt es, strukturiert und selbstständig zu arbeiten, wobei du stets

zuverlässig agierst, und deine ausgeprägte Kommunikationsstärke nutzt, um sowohl im Team als auch im

Austausch mit Kunden aktiv Verbindungen aufzubauen

Arbeitsalltag: wir bieten dir die Möglichkeit, hybrid zu arbeiten (2-3 Tage mobiles Arbeiten pro Woche)

Begeisterung: für die Einarbeitung in neue KI-gestützte Tools und Freude daran, Sachverhalte zu verstehen

und diese klar sowie strukturiert für andere aufzubereiten

Sprachen: verhandlungssicheres Deutsch und Englisch

Zusätzliche Informationen

Beginn: nach Absprache

Dauer: 6 Monate

Voraussetzung für das Praktikum ist die Immatrikulation an einer Hochschule. Bitte füge deiner Bewerbung dei-

nen Lebenslauf, deinen aktuellen Notenspiegel, eine aktuelle Immatrikulationsbescheinigung, deine Prüfungs-

ordnung sowie ggf. eine gültige Arbeits- und Aufenthaltserlaubnis bei.

Vielfalt und Inklusion sind für uns keine Trends, sondern fest verankert in unserer Unternehmenskultur. Daher

freuen wir uns über alle Bewerbungen: unabhängig von Geschlecht, Alter, Behinderung, Religion, ethnischer

Herkunft oder sexueller Identität.

Du hast fachliche Fragen zum Job?

Dan Freisem (Fachabteilung)

+49 731 49373 588

Weitere Informationen zu uns findest du auch auf www.boschrexroth.de/karriere sowie auf unseren Social Me-

dia Kanälen, beispielsweise Instagram.

Move with us. Win together.

Jetzt bewerben

https://www.boschrexroth.com/de/de/jobs-und-karriere/
https://www.instagram.com/boschrexroth_dach/
https://jobs.smartrecruiters.com/BoschGroup/744000138091211-praktikum-im-vertrieb-fur-automatisierungssoftware?oga=true

